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Zapls radcy, o ile wygra sprawe

Sukces w sadzie to zysk dla prawnika, jesli przegra nie dostanie nic. Scenariusz rodem z amerykanskich
filméw prawniczych moze by¢ niedlugo sposobem na zarabianie przez radcéw prawnych

Ewa Maria Radlifiska
ewa.radlinska@infor.pl

Zakaz umawiania sie przez
radcéw prawnych z ich
klientami wylacznie na wy-
nagrodzenie procentowe od
wywalczonej przed sadem
kwoty moze zostaé juz wkrot-
ce wykreslony z Kodeksu Ety-
ki Radcy Prawnego. W dniach
7-9 listopada br. odbedzie sie
Krajowy Zjazd Radcow Praw-
nych, podczas ktérego ma zo-
sta¢ uchwalony nowy kodeks
etyki. Dzi$ taki model rozlicza-
nia sie z klientami jest zaka-
zany zaréwno dla radcéw, jak
iadwokatéw. Co wiecej, bariere
taka ustanowila réwniez mie-
dzynarodowa organizacja re-
prezentujgca prawnikéw eu-
ropejskich - Rada Adwokatur
i Stowarzyszen Prawniczych
Europy (CCBE), ktérej cztonka-
mi s3 oba samorzady. Adwokat
Jerzy Naumann, byly prezes
Wyzszego Sadu Dyscyplinar-
nego Adwokatury, uwaza, ze
jest to jak najbardziej uzasad-
nione.

- Przyjecie przez adwokata
sprawy za wynagrodzeniem
platnym wylacznie procentem
od wygranej wyzwala wszyst-
kie patologie, jakie mozna so-
bie wyobrazi¢ - podkresla.

Wiceprezes Krajowej Izby
Radcéw Prawnych (KIRP) Da-
riusz Salajewski, thumaczy, ze
Kodeks Etyki Prawnikéw Euro-
pejskich nie ma jednak wprost
zastosowamnia.

- Model ustanowiony przez
CGBE jest formula zalecang, ale
nie jest obowigzujacym pra-
wem - wskazuje.

Procent dia radcow
‘Wedlug sondazu przeprowa-
dzonego wsréd radcéw praw-
nych wiekszos¢ z nich jest go-
towych zaryzykowad, ze jesli
przegraja w sadzie, nic nie
zarobia.

- Nie mam nic przeciwko
tzw. umowom sukcesu, jeze-
li obie strony sie na to godza.
Sprawy dotyczace pozyskiwa-
nia klientéw czy umawiania
sie z nimi na wynagrodzenie
‘powinny by¢ poza kontrol3 sa-

“morzadu - uwaza radca praw-
ny Agata Rewerska.

Ostateczny projekt przedio-
zony zjazdowi zawiera zaréw-

tego drugiego

10 wariant znoszacy catkowi-
cie obecny zakaz umawiania
sie na procent od wygranej,
jak i podtrzymujacy aktual-
ne rozwigzanie, Zgodnie z tym
ostatnim (art. 29 ust. 3 kodek-
su etyki radcy prawnego) rad-
cy nie wolno zawiera¢ z klien-
tem umowy, na mocy ktérej
Kklient zobowigzuje sie zaplaci¢
honorarium za jej prowadze-
nie wylacznie proporcjonalnie
do wyniku (pactum de quota
litis). Dopuszczalna jest nato-
miast umowa, ktéra przewi-
duje dodatkowe honorarium
za pomysiny wynik sprawy.
Propozycja znoszaca ogra-
niczenie zaklada jednak, ze
zakaz ma zostaé utrzymany,
jezeli sprawa dotyczy obrony
w sprawach karnych, karno-
-skarbowych, o wykroczenia,
rodzinnych, opiekuiiczych,
nieletnich, pracowniczych
oraz szkéd niemajatkowych,
a takze skargi konstytucyjnej.
Czes¢ prawnikow (zaré6wno
radcéw, jak i adwokatow), ktd-
1zy sa zwolennikami zniesie-
nia ograniczen, wskazuje, ze
przepis wymaga interwengji,
bo i tak jest de facto martwy.
- Tak, biore procent od wy-
granej. Jak nie zgodze sie na
taka umowe, to strace klienta,
ktory péjdzie do innej kance-
larii, ktéra na takie rozwiaza-
nie sie zgodzi - méwi mtody
radca, ktdry prosi o zachowa-
nie anonimowosci. W koricu,

Pomieszanie
interesow
adwokata

z interesami
klienta dziala
na niekorzys¢é

zakaz wciaz w kodeksie tkwi,
atooznacza, ze zajego zlama-
nie grozi postepowanie dyscy-
plinarne.

- W naszej izbie jednak za-
den radca nie zostal do tej pory
ukarany za popelienie takie-
go deliktu dyscyplinarnego
- méwi dr Tomasz Niedzinski,
rzecznik dyscyplinarny Okre-
gowej Izby Radcéw Prawnych
w Warszawie.

Jak zarabiaja prawnicy

Zasady wynagradzania radcéw prawnych
Przy ustalaniu wysokosci honorarium

nalezy sie kierowac:
= koniecznym naktadem pracy
* miejscem Swiadczenia ustugi

= stopniem trudnosci i ztozonosci sprawy

badz zadania

= wymagana specjalistyczng wiedza
= znaczeniem sprawy dla klienta, ktérego

ona dotyczy

od wygranej

Radcy powinni mie¢ mozliwos¢
prowadzenia spraw
wytacznie za procent

Honoraria za sukces
powinny by¢ zakazane.
Mozna za to umowic sie
z klientem na dodatkowe
honorarium za pomysiny wynik sprawy

Wyniki sondazu wsrod radcéw prawnych

Zrédto: e-kirp.pl

Zakazane powinno

by¢ umawianie sie
wytacznie na procent

od wygranej, chyba ze
sprawa dotyczy

szkody majatkowej.

4 Mozna za to umoéwic sie
z klientem na dodatkowe
honorarium za pomysiny
wynik sprawy

Zasady wynagradzania adwokatéw

= trzeba poinformowac klienta o wysokosci honorarium lub o sposobie jego wyliczenia, np. na podstawie czasu pracy

MC

1 dodaje, Ze popiera pomyst
zezwalajacy radcom na uma-
wianie sie z klientem na pro-
cent od wygrane;j.

- Powinna by¢ jednak okre-
§lona maksymalna wysokosé
procentu, na jaki strony beda
mogly sie uméwié - zaznacza.

Miliony do podzialu

W amerykainiskich realiach,
gdzie adwokaci czesto wal-
cza o wielomilionowe od-
szkodowania dla klientéw,
20- czy 30-proc. udziat w wy-
granej oznacza pokazne wy-
nagrodzenie. Dlatego tez
wreczajac wizytéwke po-
szkodowanemu, W pierw-
szych slowach informuja
o zasadach wyplaty hono-
rarium; ,,no win, no fee”,
W Polsce przyznawane przez
sady stawki sa znacznie niz-
sze, cho¢ z roku na rok ro-
sna. W tym miesigcu zapadt
w warszawskim sadzie ape-
lacyjnym wyrok zasadzajacy
rekordowe odszkodowanie:
Dorota S., ktéra na skutek

wypadku samochodowego

zostala sparalizowana, ma
dostac 2,5 mln zt odszkodo-
wania od ubezpieczyciela.
Odszkodowanie dla niej
wywalczyla GDPM Grupa
Doradcza Prawno-Medycz-
na, ktéra umowy na zasadzie

success fee stosuje z powo-

dzeniem.

Radca prawny REukasz
Chrusciel z kancelarii Racz-
kowski i Wspélnicy, zwraca
uwage, ze zmiana zasad moze
poszerzy¢ dostepnosé ustug
prawnych dla oséb biedniej-

szych, ktdre nie s3 w stanie
na poczatkowym etapie wy-
lozy¢ pieniedzy na proces.
Jednoczeénie dla prawnikow
oznacza, ze trzeba bedzie za-
inwestowac w sprawe, ktéra
moze trwa¢ latami.

- Amerykanski system
procentowego rozliczania
sie prawnika z klientem jest
jednak wart uwagi. Zwlaszcza
jesli zostanie wprowadzony
przez radcéw - méwi adwo-
kat Piotr Schramm, partner
w Kancelarii GESSEL.

Wyjasnia, Ze propozycja nie
okres$lalaby stawki minimal-
nej ani ograniczen w dokony-
waniu uzgodnieri stawki pro-
centowej. Pozwalataby wiec
na tak wysokie honoraria
W wygranej sprawie, ze klient
nie zgodzilby sie na nie, gdyby
byly oplata stala, niezalezna
od wyniku procesu.

Sprawa ma jednak takze
drugi wymiar.

- Jesli taki system wprowa-
dza radcy, adwokaci, nie ma-
jac takiej mozliwosci, moga
napotkac na trudnos¢ konku-
rowania na rynku - zauwaza
mec. Schramm.

Procent nie dla adwokata

Adwokaci takich zmian obec-
nie nie przewiduja.

- Adwokat stalby sie za-
kiadnikiem nie tyle inte-
resu klienta, ile wlasnego.

Nikt przeciez nie chce, i nie -

powinien, pracowa¢ za dar-
mo. Pomieszanie przez ad-
wokata intereséw wiasnych
z interesami klienta zawsze
dziala na niekorzysé klien-

ta- wskazuje mec. Jerzy Na-
umann,
1 wyjasnia, ze podobnie de-

strukcyjnych skutkéw mozna

sie doszukaé w szeregu in-
nych zajeé: korepetytor, ktory
swoje wynagrodzenie calko-
wicie uzaleznia od powodze-
nia ucznia w egzaminach, czy
lekarz, ktdry godzi sie na ho-
norarium wylacznie, gdy pa-
cjent cudem wyzdrowieje.

- Pactum jest niczym in-
nym jak deprecjacja pracy
adwokackiej i sprowadze-
niem jej do poziomu albo
zalatwiactwa, albo gry loso-
wej. I dlatego jest w Europie
powszechnie odrzucane jako
niedopuszczalne - thumaczy
mec. Naumann.

Zdaniem adwokata Karola
Orzechowskiego z kancelarii
Pietrzyk Orzechowski Wéj-
towicz, warto jednak pod-
jaé dyskusje nad zmianami
w tym zakresie réwniez w pa-
lestrze.

- Zdarza sie, ze pobierane
konieczne wynagrodzenie
jest nieproporcjonalnie mate
i ustalane wylgcznie po to,
aby spelmi¢ warunki okreslo-
ne w zbiorze zasad etycznych.
Zasadnicze wynagrodzenie
pochodzi zas z pozytywnego
rozstrzygniecia sporu. Tego
typu praktyka powoli ogarnia
caly rynek, w tym réwniez ad-
wokatoéw - podnosi.

Arkadiusz Radwan, prezes
Instytutu Allerhanda, ktory
zajmuje sie m.in. analiza roli
instytucji prawnych w funk-
cjonowaniu rynku, thumaczy,
ze jesli klientem jest duza fir-

ma, to rzeczywiscie nie ma
potrzeby chronienia jej przez
regulacje dotyczace wynagra-
dzania prawnikéw.

- Z klientami indywidual-
nymi sprawa nie jest jednak
taka prosta. Niekiedy nie jest

on w stanie wytozy¢ Srodkow

na proces albo nie jest w sta-
nie zaakceptowa¢ ryzyka po-
razki, ktéra bedzie go koszto-
wacé rowniez wynagrodzenie
pelnomocnika. Ale istnieje tez
ryzyko odwrotne: wykorzy-
stania nieporadnosci i nie-
doswiadczenia klienta przez
pelnomocnika. W praktyce
zdarzaja sie jednak jeszcze
inne sytuacje: klient uma-
wiajacy sie na success fee nie
Wwyjawi swojemu pelnomoc-
nikowi wszystkich okolicz-
nosci istotnych dla sprawy.
Pelmomocnik, zgadzajac sie
na prace za wynagrodzeniem
stosunkowym, dokonuje pew-

_nej kalkulacji, ktéra bazuje na

danych, ktére potem okazuja
sie niepelne - zauwaza.

- Trudno przewidzie¢; kto6-
Ie rozwigzanie zostanie przy-
jete. W $rodowisku radcéw
pojawiaja sie glosy, ze obec-
na regulacja nie wytrzymu-
je wymogow wspoiczesnosci
- wskazuje mec. Salajewski.

Dodaje, ze wariant pozwa-
lajacy na zawieranie umoéw
sukcesu i wykluczajacy z tej
mozliwosci tylko pewne ro-
dzaje czynnosci prawnych
jest bardziej zyciowy. .

- Do rynku trzeba sie do-
stosowywac. Nie powinnismy
byé w tej kwestii za bardzo
dogmatyczni - podkresla.

.
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